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MERCADO IMOBILIARIO

O mercado imobiliario nao é s6 vender
imoveis. Existe um cenario cheio de
oportunidades.

Grande parte da demanda esta na etapa da documentacao. E ai que surge a chance para
quem ja trabalha com burocracia, atendimento ao cliente e solugao de problemas.
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O TAMANHO DA OPORTUNIDADE

Os numeros do mercado

79 milhoes 67%

de domicilios no Brasil das familias vivem em imovel proprio

40 milhoes

de imodveis urbanos sem escritura apresentam irregularidade documental
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o-mereadeonao-sofreporfalta-declientes:
Ele sofre por falta de profissionais
preparados pararesolver esses problemas.
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~. Comprou um terreno

DEMANDA OCULTA

Seu cliente ja pode
precisar desse servico

Quem procura um despachante normalmente
tambem: - Precisaregularizar documentagao

. Recebeuum imovel de heranga
- Financiou uma casa

. Vai vender um imovel

. Precisa emitir certidoes
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REPOSICIONAMENTO

N . | hentes

Muitas vezes basta resolver novos problemas
dos clientes que ja confiam em voceé.

Escola do Despachante - Mercado Imobilidrio para Despachantes



Vocé ja possui
vantagens
competitivas

\océ ja sabe:

01 Lidar com documentos

02 Interpretar exigéncias legais
03 Acompanhar processos

04 Atender clientes

05 Resolver pendéncias
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A area de atuacao . As habilidades
continuam praticamente as mesmas.



BLOCO PRATICO

7 hacks para comecar
no mercado
imobiliario



HACK 01 / 07

O1

Conte para seus Quem ni3o comunica, ndo vende.
clientes

Grande parte das vendas acontece porque o cliente
simplesmente descobre que vocé faz aquele servico.
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HACK 02 / 07

02

Nao espere dominar Vocé aprende enquanto
tudo

Vocé n&o esta sozinho. A equipe tecnica
Vellum e os professores podem apoiar vocé nas
primeiras demandas.

executa.
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HACK 03 / 07

03

Comece pelos servigos Primeiro o procedimento
simples

Nao tente iniciar pelos casos mais complexos.
Construa confiancga realizando procedimentos
rapidos € de menor risco.

rapido. Depois o caso complexo.
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HACK 04 / 07

0 4 . Novos loteamentos

. Condominios

.Ap ro‘!?l’t? O boom . Bairros em expanséao
imobiliario da sua
regiao

Quanto mais imdveis sdo negociados, maior sera a
demanda documental.

~. Obras

—. Crescimento urbano
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HACK 05 / 07 . Imobiliarias

0 5 ~. Corretores

—. Construtoras

Crie parcerias . Advogados

Eles encontram problemas documentais diariamente. -
- Cartorios
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HACK 06 / 07

06

Faca pds-venda

Muitas oportunidades aparecem atraves de uma
unica pergunta.

“Vocé possui imovel?”

“Esta tudo regularizado?”
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HACK 07 / 07

0 7 O cliente nao quer uma certidao.

Ele quer comprar, vender ou

Posicione-se como regularizar o patrimonio sem dor
o de cabeca.
solucionador

Nao venda documentos. Venda tranquilidade.
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PROXIMO CAPITULO

Servigos para comecar
amanha
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SERVICO 01

Emissao de certidoes

Exemplos

por solicitacao, além das taxas cartorarias, quando aplicaveis.

Matricula atualizada Certiddes judiciais
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SERVICO 02

Escrituras

Exemplos

dependendo da complexidade, da regido e dos
servicos incluidos.

Compra e venda Doac¢ao
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O POTENCIAL FINANCEIRO

Imagine um més com:

15 certidoes x RS 180 de honorario médio

RS 2.700
RS 6.000

4 escrituras x RS 1.500 de honorario médio

Exercicio com honorarios medios. Os valores variam por regiao.
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o]

Ampliar o relacionamento com clientes
ja conquistados

(Y

0O MAIS IMPORTANTE

n = : o Ser o facilitador central para os problemas
Voce Nao prGCIsa . do cliente
abandonar o que ja faz.

N

o

Mais confianga = mais indicagdes =
mais clientes

w
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Moed deixmd I .

Passa a cuidar do patrimonio
das pessoas.



PERGUNTAS

Agora é com voce.

Mande a sua duvida no chat. Vamos responder ao vivo.
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